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Figura 3

Desplazamiento en la
curva de la demanda
Cualquier cambio que
incremente la cantidad que
los compradores desean

adquirir de un determinado

bien a cualquier precio
dado desplaza la curva de
la demanda hacia la dere-
cha. Cualquier cambio que
reduzca la cantidad que los
compradores desean com-
prar de un determinado
bien a cualquier precio

dado desplaza la curva de la
demanda hacia la izquierda.

Bien normal

Un bien por el cual, con
todo lo demaés constante,
un incremento en el ingreso
lleva a un incremento

en la demanda.

Bien inferior

Un bien por el cual, con
todo lo demas constante,
un incremento en el ingreso
lleva a una caida en la
demanda

Sustitutos

Dos bienes para los que

un incremento en el precio
de uno lleva a un incremento
en la demanda del otro

Complementarios
Dos bienes para los que
un incremento en el precio
de uno lleva a una caida
en la demanda del otro.
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Precio
del vaso
de helado

Incremento en
la demanda

Decremento en
la demanda

Curva de la
demanda D
Curva de I

demanda D

Curva de la demanda D,

0 Cantidad de vasos
de helado

Ingreso ;Qué le sucederia a su demanda de helado si usted perdiera su trabajo?
Lo mas seguro es que disminuyera, ya que un menor ingreso significa tener menos
dinero para gastar y, por tanto, gastard menos en algunos bienes. Si la demanda de
un bien disminuye, cuando se reduce el ingreso, se dice que es un bien normal.

No todos los bienes son normales. Si la demanda de un bien aumenta cuando el
ingreso disminuye, se dice que es un bien inferior. Un ejemplo de un bien inferior
pueden ser los boletos del autobus, ya que cuando el ingreso disminuye, lo mas pro-
bable es que en vez de usar el automévil o un taxi se use el autobus.

Precios de bienes relacionados Suponga ahora que el precio del yogur con-
gelado disminuye; segtn la ley de la demanda, aumentaria la cantidad que se com-
praria. Del mismo modo se compraria menos helado, ya que ambos, el helado y el
yogur congelado, son postres dulces, cremosos y frios y, por tanto, satisfacen deseos
similares. Cuando la reduccién en el precio de un bien reduce la demanda de otro, se
dice que los bienes son sustitutos. Por lo general, los bienes sustitutos son pares de
bienes que pueden usarse uno en lugar del otro, como el pollo y la carne, las bebidas
refrescantes y el agua, o el cine y la renta de peliculas.

Ahora suponga que el precio del jarabe de chocolate disminuye. Segun la ley
de la demanda se compraria mas jarabe de chocolate. Sin embargo, y en este caso,
también se compraria mas helado, ya que generalmente el jarabe de chocolate y el
helado se consumen juntos. Cuando la reduccién en el precio de un bien incrementa
la demanda de otro, se dice que los bienes son complementarios. Por lo general, los
complementarios son pares de bienes que se utilizan juntos, como la gasolina y
los automaviles, las com putadoras y los programas de computo, y el cereal y la leche.

Gustos Uno de los determinantes més obvios de la demanda son los gustos. Si a
una persona le gusta mucho el helado, comprara mas de ese bien. Por lo general, los
economistas no tratan de explicar los gustos de las personas, ya que éstos son deter-
minados por fuerzas histéricas y psicolégicas que se encuentran mas alla del campo
de estudio de la economia. Sin embargo, los economistas si se dedican a estudiar lo
que sucede cuando los gustos cambian.

Expectativas Las expectativas que sobre el futuro tengan las personas pueden
afectar, en el presente, la demanda de bienes y servicios. Por ejemplo, si una per-
sona espera ganar mucho dinero el siguiente mes, entonces es probable que esta
persona decida ahorrar menos y gastar una mayor cantidad de su ingreso para
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comprar helado en el presente. Otro caso seria que el consumidor supiera que el pre-
‘ cio del helado disminuird al dia siguiente y, como resultado, el consumidor estaria
menos dispuesto a comprar helado en el presente.

Numero de compradores Ademas de los factores mencionados anteriormente,
que influyen en el comportamiento individual de los consumidores, la demanda
del mercado depende también del niimero existente de compradores. Si ademas de
Catherine y Nicholas, Peter se les uniera como consumidor de helado, la cantidad
demandada en el mercado, a un precio dado, seria mayor y la demanda del mercado
de ese bien aumentaria.

Resumen La curva de la demanda muestra lo que le sucede a la cantidad deman-
dada de un bien cuando el precio de éste cambia, siempre y cuando todas las demas
variables que afectan a los consumidores se mantengan constantes. Cuando una de
estas variables cambia, la curva de la demanda se desplaza. La tabla 1 ofrece una lista
de las variables que pueden influir en la cantidad de un bien que los consumidores
deciden comprar.

Si tiene problemas para recordar si lo que ocurre es un movimiento a lo largo de
la curva de la demanda o un desplazamiento de ésta, se le recomienda revisar lo
expuesto en el apéndice del capitulo 2. Recuerde: una curva se desplaza cuando hay
un cambio en una variable relevante que no esta medida en ninguno de los ejes de la \
grafica. Debido a que el precio se representa en el eje vertical, un cambio en el precio
representa un movimiento a lo largo de la curva. Por el contrario, el ingreso, los pre- [
cios de bienes relacionados, los gustos, las expectativas y el nimero de compradores
son variables que no son medidas en ninguno de los ejes y, por tanto, un cambio en
cualquiera de ellas significara un desplazamiento de la curva de la demanda.

- Dos maneras de reducir la cantidad demandada
w por fumar

Los disenadores de politicas buscan reducir, por lo general, la cantidad de personas
que fuman, por los efectos negativos que el tabaquismo produce en la salud, y para
lograrlo existen dos formas.

: La primera consiste en desplazar la curva de la demanda de los cigarros y otros
productos del tabaco. Las advertencias que aparecen en las cajetillas de cigarros, los
anuncios publicos sobre los riesgos que representa el fumar y, en algunos paises, la
prohibicion de anunciar cigarros en la televisién son politicas que buscan reducir
la cantidad demandada de cigarros a un precio dado. Si estas politicas tienen éxito

+ sCudl es la mejor manera
logrardn desplazar la curva de la demanda hacia la izquierda, como se muestra en de detener esto?
el panel a) de la figura 4.

| Tabla 1
; Variable Un cambio en esta variable . . .
El orecio del bi Representa un movimiento a lo largo de la curva de Variables que influyen en
‘ precio-ael bien la demanda los compradores
. i i
El ingreso Desplaza la curva de la demanda L= upyesenta i izl e s
El fo il o lai que afectan la cantidad de un bien que
i - ;
Srec 0 06105 DiEnes rEfacio Desplaza la curva de la demanda los compradores deciden comprar. Es
flados importante resaltar el papel que desem-
Los gustos Desplaza la curva de la demanda pefa el precio del bien. Un cambio en
Las expectativas Desplaza la curva de la demanda el precio representa un movimiento a
El nimero de compradores Desplaza la curva de la demanda lo largo de la curva de la demanda. Un

cambio en cualquiera de las otras varia-
‘ bles representa un desplazamiento de la
\; curva de la demanda.
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Figura 4 Si las advertencias que aparecen en las cajetillas de cigarros convencen a los fumado-
res de fumar menos, la curva de la demanda de los cigarros se desplaza a la izquierda.

Desplazamientos de la En el panel a) la curva de la demanda se desplaza de D, al punto D,. A un precio de $2

curva de la demanda por cajetilla, la cantidad demandada disminuye de 20 a 10 cigarros por dia, como se

frente a movimientos a refleja en el desplazamiento del punto A al punto B. Por el contrario, si un impuesto

lo largo de la curva de la aumenta el precio de los cigarros, la curva de la demanda no se desplaza. En su lugar,

demanda lo que se observa es un movimiento a lo largo de la curva de la demanda. En el

panel b) cuando el precio aumenta de $2 a $4, la cantidad demandada se reduce de
20 a 12 cigarros por dia, como se refleja en el movimiento del punto A al punto C.

a) Un desplazamiento en la curva de la demanda b) Un movimiento a lo largo de la curva de la demanda
Precio de
Precio de los los cigarros i
i - . Un impuesto que incremente el
cigarros Una politica que desalienta (por cajetilla) P g

precio de los cigarros tendr como
resultado un movimiento a lo
A A largo de la curva de la demanda.

7

(por cajetilla) " fumar desplaza la curva de la
demanda hacia la izquierda.

$2.00 | R SO, _
D
D
0 10 s Sy 0 fre e
Numero de cigarros fumados por dia Numero de cigarros fumados por dia

Asimismo, los disefiadores de politicas pueden intentar incrementar el precio de
los cigarros mediante un incremento del impuesto que se cobra por producirlos, ya
que esto provocara que las companias cigarreras cobren este impuesto a los con-
sumidores aumentando el precio de los cigarros. Un precio maés alto traerd como
consecuencia que los fumadores reduzcan el nimero de cigarros que consumen
diariamente. En este caso la reduccién de la cantidad que se fuma no representa
un desplazamiento de la curva, sino que representa un movimiento a lo largo de la
misma curva a un punto donde hay un precio mayor y una menor cantidad, como
se muestra en el panel b) de la figura 4.

¢Por qué la cantidad que se fuma responde a cambios en el precio de los cigarros?
Los economistas han tratado de responder a esta pregunta analizando lo que sucede
cuando el impuesto a los cigarros cambia. Se ha encontrado que un cambio de 10%
en el precio de los cigarros ocasiona una reduccién de 4% en la cantidad demandada.
En general, los adolescentes son especialmente sensibles a cambios en el precio de
los cigarros y 10% de incremento en el precio provoca una reduccién de 12% en la
cantidad que fuman los adolescentes.

Otra pregunta que surge es cémo el precio de los cigarros afecta la demanda de
drogas ilicitas como la marihuana. En general, quienes se oponen a los impuestos
al cigarro argumentan que el tabaco y la marihuana son bienes sustitutos y que un
incremento en el precio del cigarro incentiva el consumo de marihuana. Por otro
lado, muchos expertos en el consumo de sustancias ven al tabaco como una “puerta
de entrada a la droga” que provoca que la poblacion joven experimente con el uso de
sustancias mas dafinas. Los datos recabados en distintos estudios coinciden con esta
perspectiva y han concluido que un menor precio de los cigarros esta asociado con
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un mayor uso de la marihuana. En otras palabras, el tabaco y la marihuana parece
que son bienes complementarios y no sustitutos. M

EXAMEN RAPIDO Proporcione un ejemplo de una cantidad mensual esperada en la
demanda de pizza y trace la grdfica de la curva de la demanda implicita. ® Proporcione
un ejemplo de algo que desplazara esta curva de la demanda. Explique su razonamiento.
* ;Un cambio en el precio de la pizza desplazaria la curva de la demanda?

[a oferta

Ahora estudiaremos el otro lado del mercado y examinaremos el comportamiento de
los vendedores. Una vez mas nos enfocaremos en el mercado del helado.

La curva de la oferta: la relacion que existe
entre el precio y la cantidad ofrecida

La cantidad ofrecida de cualquier bien o servicio es la cantidad que los vendedores
quieren y pueden vender. Existen muchos factores que determinan la cantidad que
se ofrece pero, una vez mas, el precio desempena un papel muy importante en nues-
tro andlisis. Cuando el precio del helado aumenta, vender helado es muy rentable
y, por tanto, la cantidad que se ofrece es grande. Los vendedores de helado traba-
jan muchas horas, compran mas maquinas para elaborar helado y contratan mas
personal. Por el contrario, cuando el precio del helado es bajo, el negocio es menos
rentable y los vendedores producen menos. Incluso, a un precio bajo, algunos vende-
dores pueden optar por cerrar y provocar con esto que la cantidad que ofrecen caiga
a cero. Esta relacion entre el precio y la cantidad ofrecida se llama ley de la oferta
y establece que, con todo lo demas constante, cuando el precio de un bien aumenta,
la cantidad ofrecida de dicho bien también aumenta y cuando el precio de un bien
disminuye, la cantidad que se ofrece de dicho bien también disminuye.

La tabla de la figura 5 muestra la cantidad de vasos de helado que Ben, un ven-
dedor, ofrece cada mes a diferentes precios. A un precio inferior a $1, Ben no ofrece
nada de helado; conforme el precio aumenta, €l empieza a ofrecer cantidades cada
vez mds grandes. Esta es la tabla de la oferta, que muestra la relacion que existe
entre el precio de un bien y la cantidad ofrecida, manteniendo constante todo lo que
pueda influir en la cantidad que los productores quieren vender.

La grafica de la figura 5 utiliza los nimeros de la tabla para ilustrar la ley de la
oferta. La curva que relaciona el precio y la cantidad ofrecida se denomina curva de
la oferta. La curva de la oferta tiene pendiente positiva porque, con todo lo demaés
constante, a mayor precio, mayor sera la cantidad ofrecida.

La oferta del mercado frente
a la oferta individual

Asi como la demanda del mercado es la suma de la demanda de todos los compra-
dores, la oferta del mercado es la suma de todo lo ofrecido por los vendedores. La
tabla de la figura 6 muestra las tablas de la oferta de dos productores de helado
en el mercado, Ben y Jerry. A un precio dado, la tabla de la oferta de Ben indica
la cantidad de helado que ofrecerd. Al mismo tiempo, la tabla de la oferta de Jerry
indica la cantidad de helado que ofrecera. La oferta del mercado es la suma de las
dos ofertas individuales.

La grafica de la figura 6 muestra las curvas de la oferta que corresponden a las
tablas de la oferta. Al igual que en el caso de las curvas de la demanda, las curvas
de la oferta se suman horizontalmente para obtener la curva de la oferta del mercado.
Es decir, para encontrar la cantidad total ofrecida a cualquier precio, se suman las
cantidades individuales, las cuales se encuentran en el eje horizontal de cada una de
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Cantidad ofrecida
Cantidad del bien que los
vendedores pueden y quie-
ren vender.

Ley de la oferta

Con todo lo demas cons-
tante, la cantidad ofrecida
de un bien aumenta cuando
el precio del bien aumenta.

Tabla de la oferta

Tabla que muestra la relacion
entre el precio de un bien

y la cantidad ofrecida.

Curva de la oferta

Una gréafica que muestra la
relacion entre el precio de un
bien y la cantidad ofrecida.




