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DATOS 
RECOLECTADOS Y 
HERRAMIENTAS DE 
GESTIÓN 
DISPONIBLES EN 
MÁQUINAS DE 
COSECHA FORESTAL



StanForD - Alejandro Olivera
Herramientas - marcas de máquinas 
forestales:
• John Deere – Carlos Perdomo
• Komatsu Forest – José Etchemendy
• Ponsse – Santiago Bianchi

Ejemplo – Santiago Ferrando

Programa
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Estándar de datos de maquinas forestales StanForD



Estándar de datos de maquinas forestales StanForD



Estándar de datos de maquinas forestales StanForD

Sensores - datos



¿Qué es StanForD?
• Estándar (de facto) de datos de maquinas forestales: Standard for Forest Data

• Abierto – usado por los principales fabricantes 

• Financiado por fabricantes de maquinas y Skogfork (Suecia)

• Origen 1987

• StanForD2010 & Clásico

• Datos – archivos XML

• Sesiona anualmente 2 veces

https://www.skogforsk.se/english/projects/stanford/



Evolución StanForD

Diapo 3 JA

Arlinger J.
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Instrucciones a las maquinas
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Datos desde las maquinas



Harvesters
Dos configuraciones de equipos: 



HarvestersDos configuraciones



Datos 
• Bosque 

cosechado 
(forestal)

• Operación 
forestal

• Otros

Harvester



Harvester
Datos 
• Bosque 

cosechado 
(forestal)

• Operación 
forestal

• Otros



Harvester
Datos 
• Operación 

forestal
• Bosque 

cosechado 
(forestal)

• Otros

Arlinger et al. 2011



Usos de info forestal ejempl
Diapo 3 JA



Usos de datos forestal 

Maquinas cosechando y generando datos



Usos de datos forestal 

Diapo 3 JA



Usos de datos operación
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Originalmente Harvester y Forwarder

Diapo 11 JA



Muchas gracias!!!



Limitantes y desafíos
• Desconocimiento
• Uso correcto de la tecnología – calidad 
(calibraciones/control de calidad)

• Entrenamiento y aceptación (qué, cómo y por 
qué?)

• Percepción de valor
• Actualización de software y mantenimiento de 
maquinas

• Servicio de apoyo (dealers) 


